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par
Marc Paiement, président Auvents Multiples
Jocelyn Perron, vice- prés. Les Volets Josuma inc
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mergent (énergie, climat, protection,
ergmae satlon esthétique)
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== Brievet-exportation
'? 97% aluminium
e 5jeme année d’existence

* 3ieme annee d’operation
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Jifj ser le produit (probléme)

~ diffuser le probleme (solution)




No | Mrlmt cturler de fenétres

= diminution des ventes de fenétres




R -_""_on dans laquelle au moins deux
Sparties guir ont des objectifs compatibles

— énsemble dans une relation qui leur
~ procure des avantages communs et qui
- leur permet de faire ensemble des choses

gu’ils ne peuvent faire seul.




Auvents Multiples

Bonne communication

Confiance

Intégrite

Conditions satisfaisantes mutuelles
En plein expansion

Distributeur de volets verticaux
(TALIUS)

le plus gros manufacturier en
Ameérique du Nord

visionnaire
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ef'b"ratlon de la facon de faire
_—; s Réduction oul élimination de codts et d’activités existantes
J Amehoratlon de la qualite des produits




aeeaaliia e plus modifie 1a facon de faire des
rfelres es r4 montee en fleche des relations
r Ie partenariat. »

]

Peter Drucker
Spécialiste renommé en gestion
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